@ Anoffice

AllOffice Nordic AB soOker faltséljare i Luled!

AllOffice ar ett positivt, nytankande och innovativt foretag. Med butiker fran Luled i norr till Trelleborg i
soder, e-handel, kundsupport och branschens storsta saljkar. Vi erbjuder service samt ett heltackande
sortiment av kontorsmaterial, stad & hygien, mdbler, ergonomi, kdk & servering, emballage,

Tryck & Profil samt smarta Iésningar inom dokumenthantering.

AllOffice ar en av Sveriges ledande leverantorer med ett harligt team pa 330 medarbetare dar var
kultur bygger p& vara varderingar; prestigeldsa, engagerade, affarsmassiga och kundnéra.

Vi har Sveriges basta kundrelationer med hogst tillganglighet i branschen och kundanpassade
erbjudanden samt en effektiv nationell distribution. Som palitlig partner for vara kunder soker vi
standigt nya losningar for att underlatta vardagen for vara kunder och tillsammans arbeta fér en 6kad
hallbarhet.

Arbetsuppgifter

Som faltsaljare pa AllOffice bestar ditt huvudsakliga arbete av att utveckla och forstarka relationer med
foretagets befintliga kunder samt identifiera och bearbeta nya kunder. Bearbetningen av nya kunder
for att skapa nya affarer ar prioriterat hos oss. AllOffice jobbar med langsiktighet sa foretaget lagger
stor vikt pa att skapa goda och langvariga relationer med kunderna.

Du kommer arbeta med hela var produktportfélj och du ansvarar for hela saljprocessen. Du bokar
moten, forbereder och presenterar kundanpassade I6sningar for kunderna. Till din hjalp har du
foretagets olika stodfunktioner som t ex var Saljsupportavdelning och CRM-system.

Som faltsaljare arbetar du mot ditt individuella saljmal.

Du utgar fran var butik i Luled och ditt distrikt kommer vara Luled med omnejd.

Onskade kvalifikationer och personliga egenskaper

Du ar en 6ppen, positiv och malinriktad person som trivs med att arbeta i hdgt tempo och ha manga
bollar i luften. Du &r social och har latt for att ta kontakt med méanniskor och skapa fértroende. Du
planerar sjalv stérsta delen av din arbetstid sa det kravs att du ar sjalvgaende och disciplinerad. Du
arbetar individuellt men inser vikten av att jobba i team och &r en sann lagspelare.

Sist men inte minst har du en stark servicekansla och triggas av néjda kunder. Du drivs av att gora
affarer och av att leverera resultat.

Erfarenheter och kvalifikationer

Erfarenhet av forsaljning B2B ar meriterande men inget krav.
Talar och skriver svenska obehindrat och har bra kunskaper i engelska.
Kdrkort B erfordras.

Kontaktperson ar Mikael Jonsson, Regional Forsaljningschef, tel 070-699 31 66.

Ansdkningshandlingar med CV skickas via mail till ansokningar@alloffice.se senast 2025-02-28.
Mark din ans6kan med "Faltsaljare Luled”
Urval sker lopande s& valkommen med din ansdkan redan idag.
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